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无心恋战基金蓄势待来年
证券时报记者

陈致远

2008

年仅余下

3

个交易日， 记者

采访发现，与往年年末“拉净值行情”

不同的是，今年年末基金都无心恋战，

反而未雨绸缪为了

2009

年的业绩争

夺战，纷纷更新股票池和重仓股。

不看重年末行情

2008

年基金普 遍 亏 损

40%

左

右， 属于系统性风险集中释放的一

年，即使是排名第一的基金与排名倒

数第一的基金之间，净值表现的差距

都不太大。 因此，目前基金公司基本

不看重今年年末的行情，反而提前开

始为

2009

年的排名争夺战做足战

前准备。

记者从一家资产管理规模较小的

基金公司了解到， 由于该公司今年业

绩表现一般，再加上该公司股东变换，

部分基金经理、投资总监选择跳槽，该

公司新的投资总监目前的主要工作就

是更新股票池，剔除不看好的品种，现

在该公司的投资部门上下一心备战明

年的排名争夺战。

而从华夏、华安等大基金公司召

开的

2009

年的投资策略中也可以发

现，这些大基金公司也在积极为

2009

年的投资攒劲，华安基金投资总监王

国卫就认为，

2009

年基金之间的差距

会拉得比较大，既有正收益，也会有

负收益。 华夏基金明星基金经理王亚

伟表示， 现在主要是积极为

2009

年

的投资布局，

2009

年既要防止套牢又

要防止踏空，既不能“大投”也不能

“小投”。

重在精选个股

目前，基金界上至总经理、投资总

监， 下至基金经理、 研究员， 都认为

2009

年将严峻考验基金管理人。

2008

年的投资重在资产配置，只

要资产配置选好方向，

2008

年的排

名基本上在前三分之一强。 比如在

2008

年股指第一波大跌中， 华夏基

金主动减仓，今年华夏基金的排名依

然位列前三甲； 博时基金在今年市

场的第二波下跌浪中，果断减仓，当

时博时基金减仓被市场形容为 “空

军

1

号”， 在当时做多的舆论声中，

博时基金成为了众矢之的， 但是现

在看， 当时博时基金的减仓是非常

明智的， 避免了给持有人造成大的

损失， 而博时基金今年的排名也处

于前三分之一强。

这种说法得到了基金经理的普遍

认可，记者了解到，目前基金经理都在

思考

2009

年的投资机会在哪里，北京

一位基金经理就对记者表示， 他认为

明年是风格投资的天下，银行、金融等

大行业难有作为，再加上限售股解禁、

宏观经济前景不明，因此，指数和大行

业很难有大的表现。

但是， 另一家大基金公司的基金

经理就表示， 明年宏观经济可能并不

会如市场预期的悲观， 他认为现在存

货消化的速度很快，相对而言，比较看

好类金融行业。

华夏上证 50E TF

连续四周净赎回

见习记者
余子君

本报讯

上周华夏上证
50E T F

继续
呈现净赎回

，

而这也是华夏上证
50E T F

连
续四周净赎回

。

上海证券交易所最新数据显示
，

上周
华夏上证

50E T F

上周申购份额为
1 2.35

亿
份

，

赎回份额为
1 2.92

亿份
，

小幅净赎回
0.57

亿份
。

值得注意的是
，

无论是申购份
额还是赎回份额较上上周都有大幅减少

，

上上周华夏上证
50E T F

申购份额为
1 6.94

亿份
，

本周下降了
27％

；

而上上周华夏上
证

50E T F

赎回份额为
21 .86

亿份
，

本周下
降了

69％

。

同时
，

上周友邦华泰红利
E T F

也连续
四周净赎回

。

上周友邦华泰红利
E T F

申购
份额为

1 . 01 5

亿份
，

赎回份额为
1 . 1

亿
份

，

净赎回
0.085

亿份
。

而华安上证
1 80E T F

则是
3

只
E T F

中
唯一实现净申购的产品

，

上周申购份额为
0.027

亿份
，

赎回份额为
0.024

亿份
，

净赎
回

0.003

亿份
。

国泰金龙债券基金

每 10 份派发 0.2 元

证券时报记者
张 哲

本报讯

国泰基金近日发布公告
，

决定
以

1 2

月
1 2

日已实现的可分配利润为基
准

，

对旗下国泰金龙债券基金实施分红
，

A

类和
C

类每
1 0

份基金份额均派发红利
0.2

元
。

据了解
，

此次分红权益登记日和除息
日均为

1 2

月
29

日
，

红利分配日为
1 2

月
30

日
。

这是国泰金龙债券基金成立以来的
第八次分红

。

据银河证券基金研究中心数据统计
，

截至
1 2

月
24

日
，

国泰金龙债券基金
A

类
今年以来净值增长率为

1 1 . 82％

，

在债基
中名列第二

，

被银河证券评为一年期
“

五
星级

”

基金
。

1 2

月
23

日央行再次降息
，

刺激了债
券市场牛市的延续

，

上证国债指数再创新
高

，

企债指数大涨
0.4 9%

。

业内人士认为
，

当前市场环境下
，

投资者不妨根据自身风
险收益情况

，

在资产组合中配置部分债券
型基金

。

银华增强收益债券基金

31 日起开放赎回业务

证券时报记者
程满清

本报讯

银华基金管理有限公司今
日发布公告

，

旗下银华增强收益债券型
证券投资基金决定于

1 2

月
31

日开始
办理日常赎回业务

。

据悉
，

该基金成立
于

1 2

月
3

日
，

已于
1 2

月
1 2

日开放日
常申购业务

，

截至上周五的最新净值为
1 . 01

元
。

根据公告
，

投资者赎回该基金时
，

持有
期小于

1

年
，

赎回费率为
0. 1 %

；

持有期大
于等于

1

年
、

小于
2

年
，

赎回费率为
0.05%

；

持有期大于等于
2

年的
，

赎回费率
为零

。

上投成长基金

增加基金经理

证券时报记者
朱景锋

本报讯

上投摩根基金日前公告
，

因
业务发展需要

，

决定增聘许运凯为上投摩
根成长先锋股票型基金的基金经理

，

由其
与现任基金经理赵梓峰共同管理该基金

。

公告显示
，

许运凯于
2006

年
4

月加入上
投摩根基金管理有限公司

，

历任投资经
理

、

中国优势基金经理助理
，

现任研究部
副总监

。

华富基金

调整基金经理

证券时报记者
朱景锋

本报讯

华富基金日前公告
，

因工作需
要

，

决定增聘季雷为华富策略精选灵活配
置混合型基金的基金经理

，

吴圣涛不再兼
任华富货币市场基金基金经理的职务

。

公
告显示

，

季雷于
2007

年
3

月至
2008

年
9

月在东方基金担任东方龙混合型基金基金
经理兼金融工程部经理

。

复制基金
“

儿子
”

打不赢
“

老子
”

证券时报记者
付建利

作为基金业内的一项创新， 复制

基金一直颇为引人关注。 统计显示，在

今年下跌市中，

6

只复制基金单位净值

整体上跑输募母基金

0.54%

。 业内人

士指出， 复制基金的优势尚需进一步

挖掘。

天相投顾的统计显示， 截至上周

五，

6

只复制基金单位净值加权平均下

跌

46.33%

， 而对应的

6

只母基金单位

基金加权平均下跌

45.79%

， 复制基金

整体上小幅跑输母基金

0.54%

。从单对

复制基金和母基金来看， 华夏回报和

其复制基金在今年以来的熊市中最为

抗跌。华夏回报下跌

24.29%

，华夏回报

2

下跌

31.31%

。 此外， 南方稳健下跌

52.12%

，南稳贰号下跌

52.02%

；博时增

长下跌

48.60%

， 博时增长

2

下跌

49.75%

；海富通精选下跌

46.47%

，海富

精选

2

下跌

42.36%

； 方达策略下跌

48.38%

，方达策略

2

下跌

47.98%

；景顺

增长下跌

54.89%

， 景顺增长

2

下跌

54.56%

。 从上述数据可以看出，南稳贰

号、海富精选

2

、方达策略

2

和景顺增

长

2

均打赢了母基金南方稳健、 海富

通精选、方达策略和景顺增长，但整体

上复制基金仍然跑输了母基金。

复制基金在国外是很普遍的一种

金融创新样式，主要表现为两种：一是

通过衍生产品来复制母基金的市场表

现； 另一种是简单的对母基金投资理

念和投资风格的复制与模仿。 国内的

复制基金显然属于后一种。 基金业内

人士指出， 复制基金作为上轮牛市的

产物， 在市场上涨的时候不容易发现

存在的问题， 而一旦市场陷入单边下

跌的熊市， 复制基金如何与母基金区

分开来成为业界的一大难题。 从目前

的投资运作来看， 复制基金和母基金

尽管大多由不同的基金经理执掌，但

由于在同一投研平台下，在重仓股、投

资理念、运作风格、风险收益特征等方

面和母基金其实并无多大区别， 有些

复制基金还大大跑输母基金。 如华夏

回报

2

就大幅跑输其母基金华夏回报

7.02%

。 从长远来看，国内基金公司需

要在复制基金的创新上多下功夫，而

不是仅仅把复制基金作为增加基金公

司管理资产规模的一种手段。

股票基金尝到银行渠道闭门羹
证券时报记者

张 哲

2008

年行业整体亏损的残酷现状

让曾经风光的基金陷入滞销。 适逢年

底，各大银行忙着年底做账、突击完成

存款任务以及理财产品任务，对于推销

基金普遍冷淡。 “目前一些银行对股票

基金退避三舍，对股票基金的费率开价

更高。如此弱市再加上这么高的销售费

用，等于变相拒绝销售股票基金了。”某

基金公司市场部人员对记者表示。

股票基金遭银行排斥

事实上，股票基金受渠道排斥，早

已不是新闻， 只是今年年底显得尤为

突出。 日前，农业银行已经明确告知前

来洽谈合作的基金公司，“不代销股票

基金”。 而其他银行渠道对新发股票基

金的销售费用更是 “狮子大开口”，一

次比一次高。 双方在费用问题上无法

谈妥，自然无法达成合作，这等于是银

行变相拒绝销售股票基金。

“年底基金公司拼规模，银行渠道

的销售费用也水涨船高。 目前，货币基

金最高激励费曾达

1.3‰

，债券基金及

新发股票基金激励费更高。 ”

与股票基金相比，债券基金、货币

基金、 保本基金相对较好。 记者了解

到，一个月前，工商银行曾组织一批基

金公司开会， 并将卖出

200

亿元债券

基金列为年底工作的重点。 而记者了

解到，各大银行、邮储年底都把代销重

点放在低风险基金产品上。

上海某基金公司市场总监表示，

市场走弱，而获批的股票基金又太多，

基金公司本身也不积极， 都想等市场

时机转好再销售。

“银行拒卖股票基金可以理解，因

为股票基金确实难卖。 ”一知情人士表

示，“年底银行也有自己的各项任务，

例如完成存款储蓄任务、 完成自己银

行理财产品的指标、年底做账考核，也

无暇顾及基金代销。 ”

券商渠道异军突起

值得注意的是，跟银行的态度不

同， 券商代销基金在年底却异军突

起。 根据中海基金、大成基金等基金

公司销售数据表明，券商销售基金在

总销售额中占比激增。 “我们这次发

基金，如果去掉直销部分，仅算代销，

这次发行券商渠道占比达

34%

，相比

去年的数据增长非常快。 ”某基金公

司人士透露。

“券商代销基金年末增收，基金公

司也有需求。 ”业内人士对此表示。 例

如，兴业证券“蓄水池”货币基金计划

重点推荐货币基金。 而兴业证券开放

式基金每日申购赎回委托汇总显示，

股票基金每日呈净赎回，债券基金、货

币基金呈净申购。

“各家券商情况也有不同，我们目

前为止没有主动推进基金销售， 只是

正常的自然销售。 可能其他券商因为

部分股东关系开始销售基金。 ”某券商

客服负责人表示。

鹏华基金
网上交易得双奖
本报讯 在日前举办的第二届

中国电子金融发展年会暨首届中国

电子金融“金爵奖”颁奖盛典中，鹏

华基金荣获 “用户满意的电子金融

品牌

-

鹏友

e

家”及“最佳网上基金

公司”两项大奖。 （付建利）

上投摩根基金大学
投资者教育活动收官

本报讯 日前， 随着 “布局

2009

， 基于资产配置的基金投资策

略” 为主题的两场投资者教育讲座

同时在广州和南京开讲， “

2008

上

投摩根千场摩根基金大学” 的投资

者教育活动顺利收官。 (张哲)

建行农行相继缩减基金申购优惠幅度

基金网上直销再遇银行加价
证券时报记者

陈 墨

基金网上直销又遭遇银行 “狙

击”。 近日，银华、海富通、信诚等多家

基金公司发出公告， 称公司旗下开放

式基金通过建设银行网上银行申购费

率由原先的

4

折起上调至

8

折。 这是

在农业银行缩减基金直销渠道申购优

惠费率后， 又一家大型商业银行缩减

了基金网上直销优惠费率。

记者昨日在信诚基金公司发布的

公告中看到，该公司决定自

2008

年

12

月

31

日起，投资者凡通过建设银行借

记卡在该公司网上直销平台申购基金

的， 申购费率由原最低

4

折优惠调整

为最低

8

折优惠，并且不得低于

0.6%

。

这并不是银行第一次调整基金直

销渠道申购费率优惠幅度， 农业银行

已有先例。 此外，申万巴黎基金公司发

布公告， 在

2008

年

5

月

8

日至

2008

年

12

月

31

日期间， 投资者通过民生

银行网上银行申购参与优惠活动的基

金产品可享受手续费

6

折优惠，而

2009

年

1

月

1

日起， 投资者通过民生

银行网上银行申购本公司旗下基金将

不再享有上述费率优惠。

“申购费率提价将使银行之间对

中间业务收入的争夺加剧。 ”一位业内

人士表示，有

40

家左右的基金公司能

通过建设银行借记卡进行网站直销，

受此影响的基金数量将非常庞大。

此前农业银行提高优惠幅度已引

起基金业内的轩然大波， 而建设银行

此举可能要引发更大波澜。 基金通过

基金公司网站进行的直销与银行代销

之间的矛盾日益深化。 据了解，银行销

售基金有两种渠道， 一是通过自己的

网站或柜台代销基金，

1.5%

的申购费

用都由银行获得，而且很少打折；二是

与基金公司网上直销合作， 通过银行

借记卡结算， 基金公司承诺在费率上

给予银行

0.6%

的保底， 超出部分基金

公司有权和银行谈判分账。 代销能给

银行带来更高的收益， 调高基金网上

直销费率将有利于代销业务的开展。

但也有分析师认为， 银行此时加价是

迫于无奈。 基金申购费用的多少并不

是最重要的，对于基金公司来说，集中

精力做好基金业绩才是增加基金销售

的制胜法宝。

别了
，T o p v i ew

证券时报记者
荣 篱

在市场近两年的口诛笔伐
之后

，

T o p v iew

终于要关门大
吉了

。

T o p v iew

下线的原因和
其能在两年的市场舆论高压下
顽强生存的原因一样神秘

。

几天以前
，

有媒体报道
，

有
基金公司上书全国人大状告上
证信息

T o p v iew

业务违法
。

消
息传出

，

基金业内都在怀疑这
一消息的真实性

，

因为
T o p v iew

被诟病不是一天两天
，

也早就有
机构说过

“

想状告上证信息
” ，

但是这些都没有影响
T o p v iew

大行其道
，

而且运营商还越来越
多

。

但是
，

令人诧异的是
，

上述消
息见报后没两天

，

上海证券交
易所信息网络有限公司竟然真
的宣布

，

T o p v iew

将于
2009

年
1

月
1

日下线
。

这不由得让人将
“

上书人大
”

与
“

T o p v iew

下
线

”

联系在一起
。

但是联系归
联系

，

T o p v iew

下线真实背景
仍然无从得知

，

正如
T o p v iew

可以在如此大的舆论压力下安
之若素的生存并壮大一样

，

其真
实原因讳莫如深

。

事实上
，

关于
T o p v iew

的
传闻在市场上流传甚广

，

比如
这一业务涉及一些监管人士

，

比如基金公司老总联合向监管
部门陈情等等

，

传言中不免掺
杂
“

阴谋论
” 。

但是
，

T o p v iew

的上线
、

壮大直到最后下线
，

确
实有着一系列的疑惑

。

以笔者经验来说
，

如果没
有好事之徒继续追问

，

上述疑
问很可能随着

T o p v iew

的下
线而成为

“

千古之谜
” 。


